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LE FLASH M2

L’actualité des transactions, tous les jours, par e-mail  
(5 adresses maximum par abonnement).

 LA LETTRE M2

La synthèse de l’économie immobilière, tous les mois, par 
voie postale.

 LES CAHIERS M2

4 pages sur l’actualité et la stratégie d’un acteur du marché 
(interviews des dirigeants, faits marquants, ...).
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1. Accès illimité à la Base des Transactions M2 :
Toutes les transactions publiées par la Lettre M2 répertoriées  
dans une base de données et facilement accessibles grâce à  
un moteur de recherche

2. Accès illimité au contenu :
∙ Flux des transactions en continu 
∙ Les Datas M2 
∙ La Lettre M2 en PDF 
∙ L’actualité immobilière

3. Accès illimité à la Base DVF :
∙ 14 millions de transations immobilières depuis 2014 
∙ Produites par la Direction Générale des Finances Publiques 
∙ Issues des actes notariés et des informations cadastrales

Unofi : 7 195 m2 à Cesson-Sévigné 

Unofi, pour le compte d’Unofimmo, a acquis un immeuble de bu-

reaux de 7 195 m2 au 57 rue Clément Ader à Cesson-Sévigné (35), à 

l’est de Rennes. Occupant : Harmonic, infrastructures de diffusion 

vidéo. Bail de 12 ans fermes. L’immeuble de quatre étages avait été 

livré en 2015. Vendeur : institutionnel. 

Transaction : B&C France (acquéreur), BNP Paribas Real Estate 

(vendeur). Mandat co-exclusif. 

Normandie Logistique :  

11 700 m2 de Prologis 

Normandie Logistique a loué un bâtiment logistique de 11 700 m2 à 

Saint-Vigor-d’Ymonville (76), 25 minutes du Havre. 

Bailleur : Prologis. Transaction : EOL.

Lazard Group/Herrmann Frères : 7 500 m2 à Nanterre

Lazard Group et Herrmann Frères ont acquis un immeuble de bureaux de 7 500 m2 à proximi-

té de Nanterre Préfecture. Vendeur : Scpi Atout Pierre Diversification gérée par AEW Ciloger. 

Transaction : BNP Paribas Real Estate ; JLL. Mandat co-exclusif. 

Conseil : Notaires du 140 Haussmann ; ADDH & Associés (Olaf Dechin).

Neuilly : 8,7 % rue d’Armenonville

Une foncière familiale parisienne a acquis le local commercial occupé au 28 rue d’Arme-

nonville à Neuilly-sur-Seine. Rentabilité brute : 8,7 %. Prix : 7 500 €/m2. 

Transaction : Murs Privés (Marlon Levi, Doriane Prodromides).

Rue de Passy : 670 m2 à 6,5 M€

Un investisseur privé a acquis un immeuble mixte de 670 m2 au 6 rue de Passy. Immeuble 

habitation/commerce rdc occupé par une boulangerie. Prix : 6,5 M€. Transaction : Horace 

Invest (Michael Cohen). Conseil : étude Lacourte. 
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Pouvez-vous nous expliquer 
votre coup d’accélérateur à  
l’International ?
Jean-Pierre Dumur : Hors de France, nous 
développons traditionnellement des mis-
sions très ciblées couvrant essentielle-
ment le conseil, l’assistance et l’accompa-
gnement de grands noms du retail dans 
leurs nouvelles implantations ou dans la 
requalification de points de vente exis-
tants.
Notre installation en Suisse, après deux 
ans de réflexions, d’études et de contacts 
sur place, résulte d’un besoin exprimé par 
un certain nombre de nos clients dans un 
marché relativement difficile à pénétrer. 
Dans le même temps, pour leur assurer le 
même « full service » que celui que nous 
leur offrons en France, il nous a paru im-
portant d’étendre nos services à tous les 
secteurs linguistiques de la Suisse ainsi 

qu’aux régions non francophones du Be-
nelux, où nous n’intervenions pas jusqu’à 
présent.
C’est pourquoi, en début d’année,   
Schneider International  s’est adjoint le 
concours d’un collaborateur de haut  
niveau, exclusivement affecté à ces  
missions à travers l’Europe.De nationalité luxembourgeoise, Martin 

Heyse, chartered surveyor (FRICS), maî-
trise l’immobilier d’entreprise depuis plus 
de 25 ans et parle couramment, outre 
sa langue maternelle, le français, l’an-
glais, l’allemand, le néerlandais et l’ita-
lien. Il remplit ainsi toutes les conditions 
requises pour accompagner quotidien-
nement notre  clientèle en Belgique, aux 
Pays-Bas, en Suisse, au Grand-Duché de 
Luxembourg et ponctuellement dans les 
autres pays d’Europe du Nord, quelle que 
soit la langue pratiquée. 

Quels sont les services apportés 
par Schneider International hors 
de  l’Hexagone ?
Damien Glabay : Nous apportons quatre 
types de services :• La conduite d’études, le suivi des mar-

chés et l’élaboration de plans directeurs 
d’implantation ;
•  Le conseil et l’assistance dans la sélec-
tion des nouveaux points de vente ;• Le conseil et l’assistance dans la conclu-

sion des contrats ;• Le conseil et l’assistance dans l’organi-
sation juridique et sociale des implanta-
tions.

Que comprennent les deux pre-
mières catégories de missions ?Stéphane Glabay :  Elles sont destinées  

à éclairer les études de nos clients et à  

Jean-Pierre Dumur (à droite), chartered surveyor  (MRICS), expert agréé par la Cour de cassation 

et la Cour Supérieure de Justice de Luxembourg, Stéphane Glabay (au milieu), ICH  Paris, expert 

près la cour d’appel de Lyon et Damien Glabay (à gauche), ICH Paris, expert près la cour d’appel 

de Nancy.

SCHNEIDERINTERNATIONALEn Europe… et toujours aux côtés des enseignes.

Fondée à Luxembourg il y a 30 ans 
et présente en France depuis 25 ans, 
Schneider International est une réfé-
rence en matière de baux commer-
ciaux. 

Intervenant essentiellement  auprès 
d’une clientèle de grandes enseignes, 
cette société familiale est dirigée et 
animée par trois «  mousquetaires  », 
experts et conseils passionnés de la 
matière, rompus aux arcanes et aux 
pièges de leur spécialité. Implan-
tée historiquement à Luxembourg et 
dans le Grand Est, puis à Paris, Lyon 
et aujourd’hui Genève,  Schneider 
International a décidé de mettre à 
profit l’année de son 30ème  anniver-
saire pour développer ses activités à  
l’international.
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BULLETIN D'ABONNEMENT

SOCIÉTÉ �

NOM �

ADRESSE �

	

TÉLÉPHONE �

MAIL 1 �

MAIL 2 �

MAIL 3 �

MAIL 4 �

MAIL 5 �

ABONNEMENT
 ANNUEL

1.250€ HT
soit 1.276,25 € TTC

☐  Je souhaite m’abonner pour 1 an.

Ci-joint le réglement de : �  € TTC  

à l'ordre de TERRI.

☐  PAR CHÈQUE� ☐  PAR VIREMENT

DATE : 			   SIGNATURE : 

J'adresse le coupon et mon réglement à TERRI,
par courrier : 27, rue de Lisbonne, 75008 Paris, 
ou par virement : 
IBAN : FR76 1820 6001 5065 0510 3475 354
BIC : AGRIF RP P882
Une facture acquittée me sera envoyée.

1. CASINO : 32 actifs ⋅ 601 M€ ⋅ Fortress/ 
E.Leclerc ⋅ Régions ⋅ Commerces

2. COVIVIO : cession d’actifs ⋅ 482 M€ Hôtels,  
commerces, résidence gérée

3. ICADE :  9.200 m2 ⋅ 98,8 M€ ⋅  
Issy-les-Moulineaux (92) ⋅ Bureaux 

4. ATREAM : Hôtel*** ⋅ 24,3 M€ ⋅  
Allemagne Hôtels

5. PALUEL-MARMONT VALORISATION : 
1.500 m2 ⋅ 20 M€ ⋅ Portefeuille ⋅ Commerces

6. MORGAN STANLEY REI : 12 entrepôts du groupe 
Log’s ⋅ Activité & logistique 

7. IDEC : 36.000 m2 Carrefour ⋅ Billy-Berclau (62) ⋅  
Activité & Logistique

8. PITCH PROMOTION : Tribunal administratif ⋅ 
Marseille ⋅ Bureaux

9. WHITEROCK :  7 restaurants Léon de Bruxelles ⋅ 
Régions ⋅ Commerces

10. POWER HOUSE HABITAT :  114 logements De 
SwissLife AM ⋅ Aix-en-Provence

& 200 autres à l’intérieur    
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Spécial Mipim,
César 2018 pour les bureaux. 
Zoom sur les hôtels

L É G I S L AT I O N 

Baux commerciaux appliqués 
aux bureaux et aux hôtels

I N N O VAT I O N S 

BureauxLocaux.com

B O U R S E 

Printemps précoce  !

www.lettrem2.com
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